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UN FORMAT D’EVENEMENT IDEAL
POUR DEVELOPPER VOTRE
CHIFFRE D’AFFAIRES ET VOS CONTACTS MICE

» Date : mardi 10 juillet 2018
* Lieu: Pavillons de Bercy / Musée des Arts Forains

* Programme:
* De 15h30 a 17h00 : éductour PARIS BERCY

* (réservé aux organisateurs - acheteurs - prescripteurs MICE)

 De 17h30 2 20h00 : Rendez-vous commerciaux

* A partir de 20h00 : Cocktail dinatoire et soirée networking,
poursuite des rendez-vous commerciaux
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http://meetings.visitparisregion.com/lieu-seminaire/les-pavillons-de-bercy_4251103_1.html

LES BONNES RAISONS D’ETRE EXPOSANT

* Un nouveau format pour cet événement dans un lieu
unique!

* Envoi du fichier des professionnels inscrits ayant accepteé
ge Eelg_tla_voir des informations de la part des partenaires
u

« Remise de I'ensemble des coordonnées et données de qualification

* (format Excel)
 Nombre et type d’événements organisés par an, nombre de participants...

* Enregistrement et mise en ligne offerts pour vos lieux et

salles de séminaires sur Paris Region Meetings, le site.
internet du CRT qui référence les lieux et salles de séminaires a Paris et
Sa region

* Objectif de 150 a 200 visiteurs présents pour un ratio
exposant / acheteur-prescripteur performant : 1 pour 4

PARIS

REGION = Z

CCCCC E REGIONAL
DDDDDDDDDD



http://meetings.visitparisregion.com/
http://meetings.visitparisregion.com/
http://meetings.visitparisregion.com/
http://meetings.visitparisregion.com/

QUI SERONT LES ACHETEURS-PRESCRIPTEURS PRESENTS ?

Objectif : 150 a 200 acheteurs et prescripteurs MICE corporate
et agences evenementielles qualifies et qui organisent des
séminaires et des évenements d’entreprises a Paris et sa
région:

Dirigeants, Responsables marketing, Responsables communication,
Responsables RH, Organismes de formation.

Directeurs, chefs de projets en Associations et Agences événementielles
Assistantes de direction

Office Managers

Travel Managers
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DES ACHETEURS-PRESCRIPTEURS QUALIFIES

* Pres de 80% des acheteurs qui viennent sur les Workshops
Affaires Paris Region sont directement en charge de
I'organisation d’événements.

50% corporate (entreprises) / 50% agences événementielles

A 54% ils organisent entre 1 et 5 événements par an

A 52% ces évenements regroupent 50 personnes maximum

75% des événements organisés sont des reunions, séminaires

A noter que 18% des acheteurs venus organisent :
* Plus de 15 événements par an
* De 100 a 250 participants




PROFILS ACHETEURS - PRESCRIPTEURS
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REFERENCER VOTRE PRODUIT SUR LE SITE
PARIS REGION MEETINGS

Le CRT vous propose en complément de votre inscription au
Workshop Affaires Paris Region - Est de référencer gratuitement vos
salles et lieux de seminaires sur Paris Region Meetings

Le site a pour objectif de vous permettre d’accroitre votre visibilité
aupres des entreprises et agences evenementielles francaises et
franciliennes en accompagnement de votre stratégie commerciale

- Dynamiser votre communication : actualisez vous-méme le contenu et les
informations de votre fiche produit !

 Aucun intermédiaire ! Vous recevez directement des demandes de devis par
mail ; aucun frais, aucune commission n'est due. Le site est entierement pris
en charge par le CRT.

Contactez le péle clienteles d’affaires pour recevoir vos accés et mot
de passe par mail : clienteles-affaires@visitparisregion.com
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TARIFS

* Tarif unique et exceptionnel : 500 € HT

Coit pour une table / une société exposante

1 représentant par societé

Ce tarif comprend une table/mange-debout, une connexion WIFI

* NB pas d’alimentation électrique en raison du caractere du lieu de la
manifestation

Envoi du guide technique de I’exposant (badges, affichage,
signalétique) aprés confirmation des inscriptions (attention,
nombre de places limité)
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CONTACTS

Direction de Ia Promotion et des Clienteles d’Affaires

Michel MARI
Responsable Péle Clienteles d’Affaires

mmari@visitparisregion.com

Maider Dupuis

Chargée de mission
0173048341
mdupuis@Vvisitparisregion.com

Maria Maiorano

Assistante chargée de mission
0173048331
mmaiorano@visitparisregion.com

Rendez-vous sur: PRO.VISITPARISREGION.COM
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